










på uppdrag av

Timmer		  Massaved

Skogsföretaget
Skogsägarna i Sverige är mycket positiva inför framtiden och 
en majoritet tror på stigande priser på timmer och massaved. 
Samtidigt är priserna höga i stora delar av landet, särskilt i 
de södra delarna. Att investera i skogsfastigheter har under 
det senaste decenniet visat sig vara en god investering. 
Värdeökningen på en skogsfastighet har varit 56 procent från 
början av 2000 fram till idag.

Skogsägarens optimistiska inför framtiden 
I LRF Konsult och Swedbanks årliga undersökning Skogsbarome-
tern var skogsägarna mycket positiva inför framtiden. 50 procent 
av skogsägarna tycker att lönsamheten är tillfredsställande eller 
mycket god. Dessutom tror 40 procent på stigande lönsamhet de 
närmaste tre åren, se diagram nedan. Skogsägarna är betydligt 
mer positiva när det gäller prisutvecklingen på timmer jämfört med 
föregående år. Nästan tre fjärdedelar av de tillfrågade trodde på 
stigande timmerpriser kommande år medan bara fyra procent tror 
att de sjunker. Även på tre års sikt är skogsägarna positiva och 80 
procent tror på stigande priser. Förväntningarna på massavedspriset 
är fortsatt högt och 62 procent tror på stigande priser det komman-
de året. På tre års sikt tror 70 procent på stigande priser.

Skog lönsam investering senast decenniet 
LRF Konsults prisstatistik över svenska skogsfastigheter för helåret 
2009 visar att den som investerat i en skogsfastighet i början av 
decenniet fått 56 procent värdeökning fram till idag i reala termer. 
Snittpriser på skogsfastigheter har ökat från 229 kronor till 
358 kronor per kubikmeter, från början av 2000 till helåret 2009. 
Se diagram nedan. Under 2009 har snittpriset på en skogsfastighet 
sjunkit med en procent. Nedgången har skett i mellersta och norra 
delarna av landet medan priserna i Götaland och Mälardalen har sti-
git med en procent. I hela landet, bortsett från Norrlands inland, har 
skogsfastighetspriserna stigit under andra halvan av 2009 jämfört 
med första halvan av året. Sett till hela landet har skogsfastighets-
priserna stigit med tre procent under andra halvåret 2009. Det finns 
mycket som talar för att skogsfastighetspriserna kommer att stiga 
svagt under 2010. Intresset för att investera i skog är fortsatt stort 
och virkespriserna ligger på en hög nivå i stora delar av landet. Om 
räntan skulle stiga drastiskt så kan det påverka skogsfastighetspri-
serna negativt. 

Virkesmarknaden
Virkesmarknaden har under hösten utvecklats på olika sätt bero-
ende på var i landet du befinner dig. Från att under våren ha legat på 
en relativt låg nivå har priserna under hösten stigit. Prisuppgångarna 
har huvudsakligen skett i södra Sverige och det är framförallt rotpos-
ter som det har gått att få riktigt bra betalt för. På vissa håll är det 
brist på timmer vilket troligtvis kommer att leda till en viss prishöj-
ning under vintern. Vad det gäller massaveden så har det under hös-
ten varit en del prishöjningar i framförallt södra Sverige. Prisnivån på 
massaved kommer troligtvis att vara i stort sett oförändrad under 
vintern. Priset på bioenergi är fortsatt högt i landet. I vissa områden 
går det till och med att få mer betalt för bioenergi än för massa-
ved. Under det senaste året har till exempel priset för skogsflis vid 
industri stigit med över 20 procent. Den svenska skogsindustrin är 
exportinriktad och påverkas därför mycket av hur stark den svenska 
kronan är. Under de senaste 2-3 åren har kronan varit svag gente-
mot US-dollarn och euron. Under 2009 har kronan stärkts, detta har 
gjort att den positiva valutaeffekten har minskat. Enligt Riksbankens 
penningpolitiska rapport i december så kommer kronan fortsätta 
att stärkas de kommande åren. Förstärkningen kommer dock att 
ske i en något långsammare takt än 2009 då kronan stärktes med 
ungefär 7 procent i handelsvägda termer.

Småsågar
Att driva en mindre såg kan vara en bra sidointäkt för lantbrukare 
under lågsäsong. Enligt rapporten ”Små träföretag tror på framti-
den” så fanns det 2008 nästan 2 300 näringsidkare som arbetade 
med träförädling i mindre skala och av dem var cirka 50 procent 
sågverk. De flesta små träföretagen finns i Götaland (57 procent), en 
fjärdedel i Svealand och något färre i Norrland. Drygt hälften omsät-
ter mindre än 50 000 kronor per år på sin träverksamhet. För nästan 
70 procent av träföretagarna står träverksamheten för mindre än 
halva totala årsomsättningen. Den största kundgruppen är privat-
personer men de träföretag med något högre omsättning ser även 
byggföretag och industrin som potentiella kunder. Lönsamheten är 
god tycker 68 procent och 77 procent tror att lönsamheten kommer 
att förbättras eller vara oförändrad de närmaste åren. 

Att tänka på:
–	 Ta kontakt med din ekonomiske rådgivare eller revisor och boka 

en tid för deklaration. Framförhållning och god planering skapar 
stora möjligheter för dig som skogsägare att spara pengar i skatt.

–	 Det går att få bra betalt för slutavverkningar i framförallt de södra 
delarna av landet. Tala med din virkesköpare eller inspektor och 
se vad du kan få för pris.

–	 Gör ett Kraftsamtal skog och öka lönsamheten och ekonomin i 
skogen! För mer information vänd dig till den lokala skogsägar-
föreningen.
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Källa: Skogsbarometern

Skogsägarnas lönsamhetsbedömning  
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�

���

���

���

���

�� �� �� �� �� �� �� �� �� ��

�
��

�
�

��

�

�

�
�

�

�� �
 ��
 �� 	� �

�

��
���

��

�

Källa: LRF Konsults skogsmarkspriser helår

Real prisutveckling 2000 till 2009



på uppdrag av

Skalfördelar i Svenskt jordbruk – för den som sätter mål!
I framtidssamtal och investeringsdiskussioner kan en tydlig 
tendens utläsas från dem som vill fortsätta som lantbrukare. 
De anser sig behöva driva verksamheten i större skala, för 
att förbättra sin lönsamhet. Drivkraften är tydlig, och histo-
riskt har sammanslagningar av gårdar och modernisering 
av djurstallar, varit rätt för den som velat fortsätta som aktiv 
lantbruksföretagare. 
Samtidigt finns det en alternativ bild. År efter år visar LRF Konsults 
rapport Lantbrukets lönsamhet, att lönsamheten mätt som driftsre-
sultat i förhållande till omsättning, är lägre i större lantbruksföretag än 
i mindre lantbruk. Det gäller dessutom oavsett produktionsgren. Bil-
den späds i viss mån på ett år som 2009, när insatser varit dyra och 
avräkningspriser låga. Då drabbas de specialiserade större företagen 
hårdast.

Hur hänger då dessa motstridiga uppfattningar ihop? Är någon av 
dem fel? Nej, både bilden av att expandera sig till ökad lönsamhet och 
bilden av att större lantbruksföretag har lägre lönsamhet i förhållande 
till omsättning, är korrekta och hänger dessutom ihop!

Först två viktiga noter om LRF Konsults undersökning. För det första, 
företagen i jämförelsegrupperna har vi följt under minst 5 år, och det är 
samma företag som ingår under hela perioden. Resultatet av undersök-
ningen kan därmed inte bortförklaras med att i gruppen ”stora företag”, 
är alla nyinvesterade och dras med extraordinära uppstartskostnader. 

För det andra, i det lilla företaget är det oftast bara ägarna som ska ha 
lön, en lön som tas på ”sista raden”, d.v.s. av det kvarvarande resulta-
tet. I de större lantbruksföretagen, tas lönekostnaden för anställda ut 
”högre upp” i resultaträkningen. Alltså skulle det vara missvisande att 
jämföra resultatet för liten respektive stor, rakt av. Därför har vi i samt-
liga företag exkluderat lönekostnader med sociala avgifter. Därmed är 
jämförelsen neutral i fråga om företagen har många anställda eller ej.

Hur tolkar vi då att många är intresserade av att expandera sin verk-
samhet, trots att det finns tecken på att en hel del av dem kommer få 
sämre relativ lönsamhet? 

Lönsamhet inte det viktigaste
Troligaste förklaringen är att lantbruksföretagarnas drivkraft att 
expandera, inte i någon större utsträckning handlar om att öka den 
relativa lönsamheten! I stället är faktorer som:   
–	 möjligheten till en årsarbetsinkomst från driften 
–	 ökade möjligheter till reglerade arbetstider med hjälp av anställda 
–	 förbättrad egen hälsa tack vare bättre och säkrare arbetsmiljö 
–	 omgivningens respekt och statusen att var ”stor” 
–	 en stark tro på att lantbruket går mot en guldålder i framtiden

Är det då inte bara en lek med ord? Vad spelar det för roll om företaga-
ren hänvisar till lönsamhetsskäl, eller något av de andra ovanstående 
skälen, som motiv till en expansion?  Det spelar all världens roll! Det 
spelar roll för såväl företagaren själv, som för närstående, anställda, 
rådgivare och finansiärer!

En ladugård som byggs för att ge status och respekt, kommer uppfö-
ras på ett sådant sätt att det uppfyller beställarens mål. En maskin 
som anskaffas för att förbättra arbetsmiljön, kommer upphandlas 
på ett sådant sätt att beställaren i första hand blir nöjd med sin nya 
arbetsmiljö. Det går inte generellt att säga att ovanstående skulle 
vara fel! Det är upp till varje företagare att ta beslut efter sina mål och 
strategier. Men om det är ökad lönsamhet som är företagarens högsta 
prioritet, måste målsättning, strategier och praktiskt arbete utformas 
så, att de syftar till just ökad lönsamhet! 

Den som har andra motiv till sin expansion än lönsamhet, men ändå 
av obetänksamhet och slentrian kläder motiveringen till sig själv och 
omgivningen med vackert tal om att expansion är nödvändig för att 
få ökad lönsamhet, har allt att vinna på att fundera över sina ordval. 
En företagares resultat är inte bättre än dennes målsättning, och än 
mindre kan han eller hon räkna med att anställda och finansiärer ska 
ha förståelse och arbeta för en ökad lönsamhet, om de blivit invag-
gade i föreställningen att skalfördelar ger en närmast automatisk 
lönsamhetsförbättring. 

Minskande intäkter
För den som aktivt vill arbeta med att behålla eller förstärka lönsam-
heten vid en expansion, visar en noggrannare granskning av materia-
let att, resultatförsämringen till största del beror på minskade intäkter 
per enhet. De större företaget når alltså oftast de minskade kostnader 
som eftersträvas i expansionen, men tappar samtidigt ännu mer i 
intäkt. Förklaringarna kan vara många, så som att andelen special-
grödor med hög omsättning minskar, eller att den biologiska avkast-
ningen minskar på grund av att management och teknisk utrustning 
inte anpassas tillräckligt snabbt. Oavsett anledning, är det viktigt för 
den som funderar på att expandera, att sätta fokus på att inte förlora i 
omsättning per enhet när verksamheten växer.

Till sist. LRF Konsults undersökning visar också fina exempel på 
företag som vuxit men ändå behållit eller till och med förstärkt sin 
lönsamhet. Gemensamt för dessa lysande exempel är att de satt 
tydliga lönsamhets- och resultatmål, och inrättat hela sin verksamhet 
så att de nått lönsamhet, trots att det rent av kan vara svårare i stor 
skala än i liten! 

Bland LRFs medlemmar ser vi också en tydlig trend i att antalet verk-
samheter på gården ökar, man tar till vara flera affärsmöjligheter ge-
nom att använda flera av gårdens resurser samtidigt som man sprider 
sina risker. Diversifieringen finns på såväl mindre som stora gårdar. 
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LRF Konsult är Sveriges största rådgivnings och redovisningsföretag med fler än 1 500 medarbetare. 
Våra specialister och rådgivare inom ekonomi, juridik, skatter, skog och fastighetsförmedling finns på 
över 135 orter över hela landet. På www.konsult.lrf.se hittar du uppgifter om närmaste kontor. Vill du 
hellre ringa är numret 0771-27 27 27

BAvsändare:
LRF Konsult
Franzengatan 6 
105 33 Stockholm

Marknadsanalys Entreprenad
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Utgivningsplan 2010: 6 maj, 8 juli, 4 november

Även entreprenadmarknaden påverkas negativt av det 
allmänna ekonomiska läget. Bäst går det för små entreprenö-
rer som har fler ben att stå på och låga overheadkostnader. 
Svårast har de medelstora entreprenörerna som inte anpas-
sat kostnadskostymen till sämre tider. 
Den senaste Byggstartsbarometern från Sverige Bygger, visar att det 
totala Byggindexet för byggkostnadsvolymen de senaste månaderna 
har gått ned med 12 procent jämfört med perioden 2007-11—2008-10. 
Index för anläggningar är mer positivt, där har index för byggkostna-
derna ökat med 18 procent för samma period. Skillnaden beror delvis 
på att anläggning ligger sent i konjunkturcykeln. 

Entreprenadmarknaden påverkas förstås av det allmänna ekono-
miska läget och de svenska byggföretagen har drabbats av proble-
men på finansmarknaderna. Marknadsutvecklingen 2009 har dock 
varit positiv inom många delmarknader. Bostadsbyggandet har 
draghjälp av den låga räntan och ökade hushållsinkomster. Väg- och 
anläggningsmarknaden ökar och det offentliga byggandet är stabilt. 
Den offentliga sektorn framstår alltmer som den tryggaste beställar-
gruppen den närmaste tiden. Regeringens satsning på infrastruktur 
verkar löpa på i god takt och planerna på fortsatta ny- och ombygg-
nadsinvesteringar i offentliga lokaler ligger fast. 

Den totala årliga volymen för Drift- och Anläggning av yttre miljö i 
Sverige beräknas till cirka 25 miljarder kronor inklusive drift av kom-
munala gator och torg.

Det finns tendenser att mindre kommuner och vissa fastighetsbolag 
ökar sin egen regiverksamhet genom att utföra fler kvalificerade 
tjänster själva eller att köpa in underentreprenad istället för att söka 
samordning i större entreprenader. En del kommuner skapar en egen 
maskinpool genom att teckna ramavtal med många små entreprenö-
rer. Särskilt om kommunen kan erbjuda körning både i barmarksun-
derhåll och vinterväghållning är detta ett sätt att ta bort fördyrande 
mellanled och göra direktavtal med de enskilda maskinägarna.

Strukturomvandling
En intressant utveckling som Maskinentreprenörerna (ME) skrivit om 
i sitt decembernummer är den strukturomvandling som pågår inom 
entreprenadbranschen. Samtidigt som de större byggentreprenörerna 
försöker förvärva starka maskinentreprenörer satsar flera jordbruks-

företag på entreprenadområdet. Tidigare har utvecklingen varit så att 
entreprenadföretagen blev färre och större men nu kommer alltså nya 
små- och enmansföretag in på marknaden.  

Privatpersoner ökar sina inköp av anläggningstjänster och färdigodla-
de trädgårdsväxter, tack vare ökat trädgårdsintresse. Denna kund-
grupp är lämpligast för mindre lokala företag. Avdragen för hushålls-
nära tjänster har medfört ett rejält uppsving för de företag som vänder 
sig mot den målgruppen. HUS-avdragen är dock skräddarsydda för 
bygg- och fastighetsskötselföretag och inom markanläggning omfat-
tas bara enskilda avlopp och dräneringsarbeten.

Maskinförare heta
Bäst går det för de små entreprenörerna som har många ben att 
stå på och som gynnas av HUS-avdrag, hög flexibilitet samt låga 
overheadkostnader medan de medelstora entreprenörer som inte 
anpassat kostnadskostymen till sämre tiderna har det tufft. Maskinut-
hyrning till bland annat byggföretag har fallit kraftigt medan intresset 
för att hyra maskin med förare däremot ökar från år till år. En maskin-
förare är attraktivare än någonsin, åtminstone om priset är det rätta. 

Vad gäller de regionala marknaderna får Skåne draghjälp av närheten 
till Danmark medan övriga Syd- och Mellansverige kraftigt känner av 
lågkonjunkturen. I norra Sverige finns en vana av att ha fler ben att 
stå på i företagandet för att sprida sina risker vilket medfört att man 
klarat sig bättre än söderut.

Tips till dig som är entreprenör! 
–	 Satsa på nischade verksamheter – ta steg i värdekedjan och 	  
	 flytta fokus till mer kompetenskrävande tjänster, öka innehållet,  
	 svårigheten i uppdragen och därmed också möjligheterna att  
	 ta bättre betalt. Det är stor prispress mellan enklare jobb.  
–	 Tänk dig för två gånger innan du skaffar en ny maskin. Låt inte  
	 säljaren göra en kalkyl på dina inkomstmöjligheter och kostnader  
	 utan gör den själv eller ta hjälp av en utomstående.  
–	 HUS-tjänsterna slår alla rekord och så länge inga lagändringar  
	 gör det mindre förmånligt för den enskilde konsumenten finns  
	 affärsmöjligheter. Gränsdragningen är dock ett problem. Gräs	  
	 klippning är avdragsgillt men inte gräsanläggning.   
–	 Vårda dina kunder – tänk merförsäljning!

Var finns pengar att tjäna?
–	I  mindre jobb som är överskådliga i tid och rum. Jobb som är lätta att 
	 räkna på och där riskerna för fördyringar och förseningar är minimala. 
–	I  närproducerade jobb där transportavstånden är korta, du som  
	 entreprenör finns snabbt tillgänglig och där du är känd sedan tidigare. 
–	 Särskilt intressant i år är att dräneringsarbeten och enskilda  
	 avlopp ingår i HUS-tjänsterna och berättigar till avdrag. Man har  
	 beräknat att 300 000 enskilda avlopp behöver bytas ut under de  
	 kommande åren.

0

1000

2000

3000

4000

5000

Jan Feb Mar Apr Maj Jun Jul Aug Sep Okt Nov Dec

20082007 2009

6000
Byggstartsbarometer - kalenderår - Mkr

Källa: www.sverigebygger.se

Anläggningar


